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La educación es el arma más 

poderosa que puede usar para 

cambiar el mundo.
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Objetivo general

Brindar a los participantes conocimientos y guías para trascender 
más allá del contenido, expresado en las palabras, a nivel de la 

información relacional , implícita en los subtextos, para así lograr 
una mejor percepción de los otros y  colaborar a ser percibidos de 

manera más clara, por ende, a interacciones más asertivas.



Objetivo 1

Proporcionar guías 

prácticas acerca de los 

subtextos que subyacen 

en las palabras.

Objetivo 2

Brindar conocimientos sobre 

los segmentos corporales 

que nos permiten observar 

de manera más precisa los 

subtextos que otros nos 

transmiten y los que nosotros 

emitimos

Objetivo 3

Dar guías acerca de los 

recursos vocales expresivos 

como herramientas para 

percibir y emitir las 

emociones, pensamientos 

e intenciones contenidas 

en las palabras .

Objetivos específicos



PETER DRUCKER
American Businessman

(1909-2005)

Lo importante en 
la comunicación 

es escuchar     
lo que no 

se dice



Vídeo

Fragmento de la novela colombiana 
“YO SOY BETTY LA FEA”
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Los 3 canales de la

Comunicación oral



Subtextos implícitos 

en las 

PALABRAS



TEXTO CONTEXTO SUBTEXTO

“¡Muy bonito!!!” Una madre frente a su hijo y la 
ventana rota por un balón

Va a ver castigo por esto, ya lo 
había advertido.

“¿Sabe si ella llegará pronto?” Hombre en una portería de un 
edificio en el día del amor y la 
amistad

Ansiedad y emoción, va a dar 
una sorpresa a una chica con la 
cual hay mutua atracción

“¿A qué te refieres?” Pareja entrando a un evento 
social de etiqueta

Momento terriblemente 
embarazoso 

“¡Por fin apareces!” Hombre frente a la televisión 
de casa, entrada la noche.

Reclamo, celos, enfado.

“Pues…el vestido es elegante” Dos amigas en el vestidor de 
una  tienda de ropa de 
etiqueta

Una de las mujeres no sabe 
cómo decirle a la otra que el 
vestido no le luce.

“¡Al parecer hoy todos están 
muy inspirados!!!”

Sala de redacción de un 
periódico

Ironía por parte del jefe de 
redacción a los periodistas.



Las guerras seguirán mientras el color de la piel siga 
siendo más importante que el de los ojos (BOB MARLEY)

El racismo y los prejuicios han sido la causa de muchas guerras.

Aprende a vivir y 
sabrás morir bien

(CONFUCIO)

La vida hay que 
disfrutarla en cada 

momento y no estar 
muerto en vida.

Hay dos cosas que son infinitas: el universo y la 
estupidez humana; de la primera no estoy muy seguro

(ALBERT EINSTEIN)
Una irónica frase sobre la raza humana. El poder no cambia a las 

personas, solo revela quiénes 
son realmente (MERYL STREEP)

Reflexión sobre las dinámicas           
de poder y la identidad.





Subtextos implícitos 

en la expresión

CORPORAL



# 1. Mirada y rostro 



# 2. Hombros, brazos y manos 



Subtextos 
durante el saludo

# 2. Hombros, brazos y manos 



# 3. 

Manejo
de la
postura 



# 4. 

Orientación del tronco



# 5. Los pies

https://30kcoaching.com/lenguaje-corporal/como-interpretar-el-lenguaje-corporal-de-las-piernas-y-los-pies/

https://30kcoaching.com/lenguaje-corporal/como-interpretar-el-lenguaje-corporal-de-las-piernas-y-los-pies/


# 5. Los pies



# 6. Proxémica (manejo de los espacios)



# 6. 

Proxémica
 (manejo de los 

espacios)



Subtextos implícitos en la

VOZ
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Aclaremos esto…¿sientes que 
nuestra relación vale la pena?
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PREGUNTAS



educavirtual@positiva.gov.co

Disponemos para ti los 

canales de atención del:

Educación virtual 
+1.000 cursos virtuales y  
Curso obligatorio cumplimiento

Educación presencial y 
talleres web 
Congresos Nacionales

Positiva.educa@positiva.gov.co
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